Key Account Manager:in Deutschland

Exklusiv fur unseren Kunden Next Trober Europe GmbH & Co. KG - ein seit 1952
international agierendes Handelsunternehmen mit Sitz in Hamburg und starkem

Portfolio in den Bereichen Feuerzeuge, Raucherbedarfsartikel, E-Zigaretten und Oralen
Produkten (Kautabak) — suchen wir dich als Key Account Manager:in Deutschland.

Deine Aufgaben:

Du Ubernimmst die Verantwortung fir den Ausbau unserer Vertriebsaktivitaten
im deutschen Convenience-Key-Account-Segment und gestaltest aktiv die
Umsetzung unserer Vertriebsstrategie.

Du baust starke Partnerschaften mit zentralen Handelspartnern auf, pflegst diese
nachhaltig und fuhrst erfolgreiche Vertragsverhandlungen, um langfristige
Kooperationen sicherzustellen.

Du arbeitest eng mit funktionsubergreifenden Teams wie Sales Operations,
Marketing, Finanzen, Einkauf und Logistik zusammen, um die
Produktpositionierung, den Wert und die Lieferleistung optimal zu gestalten.

Du entwickelst und implementierst Account-Plane, Verkaufsprognosen und
Performance-Berichte, um die Erreichung von Umsatz- und Volumenzielen
sicherzustellen.

Du berichtest direkt an den Head of Key Account Management und pragst durch
deine Arbeit den Erfolg unserer Vertriebsaktivitaten in einem dynamischen,
wettbewerbsorientierten Umfeld.

Du bringst deine analytische Starke, Verhandlungskompetenz und
Ergebnisorientierung ein, um Potenziale effizient zu nutzen und nachhaltiges
Wachstum voranzutreiben.

Dein Profil:

Du bringst mehrjahrige Erfahrung im Management von Key-Accounts im
Convenience- und Tankstellenbereich im FMCG-Umfeld mit - idealerweise
erganzt durch Expertise in den Kategorien E-Zigaretten, Kautabak und
Raucherbedarfsartikel.

Du hast bereits aktivan der Umsetzung von Vertriebsstrategien mitgearbeitet und
erkennst frihzeitig Marktpotenziale, um diese in nachhaltiges Wachstum
umzuwandeln.



Du Uberzeugst mit analytischer Starke und einem lésungsorientierten Ansatz,
meisterst komplexe Herausforderungen und stellst dabei die Bedurfnisse deiner
Kunden konsequent in den Mittelpunkt.

Du verfugst Uber ausgezeichnete Verhandlungs- und
Kommunikationsfahigkeiten, trittst souveran und Gberzeugend auf allen Ebenen
auf und kombinierst Durchsetzungskraft mit Empathie und Fingerspitzengefuhl.

Du bist eine engagierte Persdnlichkeit mit Offenheit, Teamgeist und
Begeisterungsfahigkeit, die sich in einem dynamischen Umfeld wohlfuhlt und
Eigeninitiative mitbringt.

Du sprichst flieBend Deutsch und Englisch in Wort und Schrift und hast einen
Wohnsitz in oder nahe Hamburg. Mit deiner Flexibilitat und Reisebereitschaft bist
du bestens vorbereitet, die Rolle erfolgreich auszufullen.

Next Trober als dein Arbeitgeber:

Du hast ein attraktives Fixgehalt mit erfolgsabhangiger Bonusprovision
Du bekommst einen Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung), Laptop & Handy
Du hast 30 Tage Urlaub und einen Tag Homeoffice pro Woche

Du arbeitest am Standort in Hamburg mit allen Abteilungen zusammen - kurze
Wege und direkter Austausch

Du arbeitest in einem familiaren und kollegialen Arbeitsumfeld mit flachen
Hierarchien

Dir stehen kostenfreie Getranke zur Verfugung

Du findest dich in vielen Punkten wieder und fuhlst dich angesprochen? Dann bewirb

dich noch heute auf die spannende Position bei Next Trober - wir freuen uns auf deine

Bewerbung!

Mehr Informationen und Eindrucke unter: www.troeber.com

Bewerbung per E-Mail an: katharina.luecke@albedis.ch (Tel.: +41 44 210 40 23)
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